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…Participer à l'augmentation des Marges et des Profits, maîtriser et réduire les coûts, adapter 
les organisations...voilà maintenant vingt ans de passion et de mise en œuvre au sein de grands 
groupes ainsi qu’auprès de PME... 
 
…Au fil des rencontres et d'histoires d'entrepreneurs toujours si attachantes,  
…Par goût du challenge, de la libre entreprise et de l'organisation, 
j'ai pris l'habitude de toujours relever le défi :  

 des projets à marge négative,  
 des lignes de produits ou des sites ayant pour objectif un arrêt programmé,  
 des plans de redressement souhaités rapides,  
 des définitions de stratégies et des déploiements d'augmentation de la marge des 

fournisseurs (retour des efforts réalisés),  
 des confrontations aux réalités et de ces décisions parfois si difficiles,  
 des renégociations improbables et non sollicitées,  
 de la création de catalogues commerciaux complémentaires à très haute rentabilité... 
 
 
 

Auralor est le fruit de ce côté entrepreneur impénitent, de ces expériences et de ces succès. 
 
Notre différence, c'est notre savoir-faire, notre force de propositions et notre créativité. 
Notre différence, c'est notre goût du challenge, notre adaptabilité et notre goût du résultat.  
 
Notre engagement, c'est notre capacité à aider vos équipes à "sortir de la boîte", c'est la qualité 
de nos méthodes et de nos transferts de compétence... 
 
 
Activer votre Performance - Augmenter vos profits... C'est notre devise mais également notre  
engagement... 
 
 
 
 
Rémi JANELLE  
 
 

Auralor 
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Partant du constat que se concentrer sur ses clients et 
qu'exceller dans le management de la chaîne de valeurs 
sont souvent difficiles à concilier, Auralor, spécialiste de 
l'optimisation de la Performance Opérationnelle, vous 
aidera à visualiser vos enjeux et à augmenter vos profits. 
 
 
. . . Vous avez un projet, une ligne de produits ou une 
activité filiale dont vous souhaitez augmenter la 
profitabilité : Auralor sera à vos côtés pour définir, 
mettre en place et réaliser le déroulé de la stratégie 
opérationnelle gagnante. 
 
 
. . . Vous avez un projet de cession, un projet de fusion, 
vous souhaitez donc mettre en place rapidement les 
synergies gagnantes pour augmenter votre profitabilité, 
Auralor sera à vos côtés pour activer votre performance 
et augmenter votre profitabilité. 
 
 
. . . Vos directions opérationnelles peinent à se remettre 
en cause et à vous remettre les points de profitabilité 
définis et attendus, Auralor est le partenaire de 
l’adaptabilité et du changement qui vous aidera à optimiser 
l’atteinte de ce résultat.  
 
 
Spécialiste des thématiques d’augmentation de marge, de 
clicking des profits, de la réduction des coûts, Auralor 
sera également à vos côtés pour vous aider : 

- à définir vos objectifs coûts produits, 
- à atteindre vos objectifs de profitabilité, 
- à revisiter et à revalider avec vous une conduite 

budgétaire orientée réduction des coûts. 
 
 
Auralor est votre partenaire pour trouver les solutions 
de profitabilité, pour activer votre performance et 
augmenter vos profits. 
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Forts d'expériences acquises dans les meilleurs groupes, 
nous  privilégions l'accompagnement dans la réalisation de 
vos projets.  
 
Spécialiste du sur-mesure et d'une adaptabilité extrême, 
nous adopterons sans à priori vos contraintes et saurons 
vous convaincre par notre engagement à votre côté et 
notre goût du résultat.   
Spécialiste de l'accompagnement opérationnel, nous 
saurons nous faire reconnaître de vos équipes par nos 
méthodes, nos propositions pragmatiques et la qualité de 
nos transferts de compétences. 
 
Nous vous apporterons les solutions concrètes et 
réactives vous permettant de définir des stratégies 
gagnantes et d'agir sur votre profitabilité. 
 
 
Auralor votre partenaire en réalisations, en solutions et  
en stratégies d’augmentation de marge et de profits,  
 
 
Nos Clients  
 
Dirigeants d'Entreprises  

 Cherchant un accompagnement en situation de conduite du 
changement, 

 Visant une Augmentation de Marge et de Profits ainsi que de 
Performances Opérationnelles. 

 
Actionnaires  

 Souhaitant un retournement rapide d'un actif  
 Cherchant à le valoriser par Augmentation de sa Profitabilité 

(Par exemple avant: cession ou déploiement des synergies après 
fusion). 

 
Managers      

 Insatisfaits par la Marge Prévisionnelle d'un projet en cours 
de réalisation, 

 Visant une Augmentation de Marge sur une ligne de produits, 
 Visant un accompagnement à l'international. 
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Illustrons notre savoir faire par des Exemples de nos 
réalisations 

  
Alcatel / NextiraOne 

 Définition et mise en place de la nouvelle politique de marge à la distribution des 
projets et des services, 

 Remise en cause et refonte de l’approche budgétaire. Mise en place d’un Clicking des 
profits©, 

 Création, Mise en place et Animation du plan groupe PEPPER : le plan de réduction 
des coûts, d’augmentation de la marge et d’Européanisation des solutions 
‐ Création des catalogues de produits et services à très forte marge, 
‐ Approche et solutions 100% Européenne, 
‐ Mise en place d’une méthodologie d’implémentation des solutions auprès de 

toutes les filiales (solutions implémentées à 100%).  
 Retour à la profitabilité de lignes de produits : les Télécopieurs, les casques…  

Partant d’une contribution neutre et fortement dégradée ces lignes de produits 
rejoignent les plus rentables de la filiale par son niveau de marge 

 Déménagement du Siège social coût divisé par 5 
 

Brandt  
 Mission d’aide au redressement de la filiale Autrichienne, 
 Site de production des Micro-Ondes :  

Audit, réorganisation du site, redéfinition du business plan de l’activité, lancement 
d’une nouvelle ligne de produits, 
Usine ayant perdu de l’argent depuis sa création : les conclusions ont permis un 
redressement rapide de l’activité et la création de bénéfices récurrents.   

 Redéfinition des schémas de prix de lignes de produits et business spécifiques. 
- Schéma de coût du produit: Remise en cause et déploiement ayant conduit à une 

augmentation de la marge de 100% sur cette ligne de produits, 
- Marché Suisse: Actions de retournement sur ce marché en interrogation qui 

devient très fortement contributeur, 
- Fonctions Electroniques: Conception à coût objectif, reconception et reverse 

engineering ont permis non seulement une augmentation des marges mais 
également un avantage compétitif, 

- Tables Inductions: Plan d’Actions de productivité et de conception à coût objectif 
ayant conduit à une réduction de 30% de la valeur du Produit. 

 
Valeo 

 Mise en place sur la Branche des nomenclatures Projet et de développement de la 
conception à coût objectif, 

 Pilotage et redressement de tous les projets à contribution très fortement négative. 
Parmi ces derniers : 

- Lampe à décharge: 12 mois avant la production le projet présente une marge 
négative de 30%.  En 8 mois et en parallèle de l’industrialisation, reconception et 
retour à une marge très positive compatible avec les objectifs du Groupe. 

- Suspension Electronique: Malgré une réduction des coûts de 40% ne permettant ni 
un nouvel accord avec le Client ni un retour à la profitabilité, les actions menées 
ont conduit en accord avec le client à une décision conservatrice d’arrêt du Projet. 
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Interventions très nombreuses en PME (Sous-traitants) 

 Conseil Stratégique en négociation et en management des prix de vente, 
 Réorganisation des Stocks et Flux physiques, 
 Productivité forte sur produits de clients tiers, 
 Proposition d’investissements et mise en place de plans de progrès de productivité, 
 Organisation opérationnelle de suivi des coûts et des budgets, 
 Management des équipes achats et définition d’objectifs, 
 Assistance sur les décisions d’investissements et de validations des coûts associés. 

 
Arc International 

 Accompagnement sur de la création de valeur dans l’exécution des budgets 2008 et 
2009 

 Mise en place et déploiement de groupes de projets traverses et de Plans de 
Productivité 

 Participation à la définition du busines plan et à l’augmentation de la profitabilité des 
Filiales 

 
Groupe SMF  

 Lancement du projet Newco : Définition de la Stratégie de croissance Externe, Plan 
d’expansion, Projet de Restructuration juridique et financière du Groupe, Préparation de 
l’entrée de nouveaux actionnaires (augmentation de capital / soutenance devant organismes 
bancaires), Recherche de sociétés cibles candidates à la reprise, 

 Création et Lancement du projet SYNERGIE visant : une augmentation de la rentabilité 
du Groupe (plan de productivité par fonction /une réduction des coûts), une restructuration de 
la fonction finance, une sécurisation et une convergence des processus, une amélioration de la 
gestion et de la marge projets (gestion prévisionnelle), une mise en place de processus 
décisionnels, une création de fonctions transverses, une réorganisation industrielle... Un audit 
de l’ensemble des fonctions du groupe a été ainsi réalisé. 

 
Mise en place de Synergies  

 Réaliser des fortes productivités en période de fusion 
 Définir et Déployer des plans de synergies entre différentes entités  

 
 

Ils nous ont fait confiance  
- Arc International 
- Actialis 
- Groupe SMF 
- Amplitude Consulting 
- Clinique Cuba  

 
 


